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GUIA DO COMPRADOR

O Comprador
Representado

Porgue comprar casa nao é ver anuncios — e ter alguem s6 do
seu lado. E porque tudo comeca numa conversa, antes da
primeira visita.
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A IDEIA CENTRAL

Quase toda a gente compra casa — a saltar de
portal em portal e a ligar a agéncia de cada anuncio. E
qguase ninguém repara num detalhe:

Quando contacta o anuncio, fala com quem foi contratado para defender o interesse de quem
vende — vender ao melhor preco, no menor tempo. Do seu lado, a defender o seu interesse
(pagar o justo, sem surpresas), nao esta ninguém.

num negoécio com dois lados, o comprador &, quase sempre, 0 Unico que
aparece desacompanhado. Este guia mostra como mudar isso — e porque muda
tudo.

O PRIMEIRO PASSO

A reuniao de

Antes de ver uma unica casa, ha uma conversa de 30 a 45 minutos. Parece um passo
pequeno; é 0 que separa uma procura cadtica de uma procura certeira.

Nessa conversa fica claro o que realmente procura — e poupam-se semanas a ver o que nao
serve:

Zona(s) e o que pesa em cada uma — trabalho, escola, familia, rotina.

Tipologia e espago — 0 que precisa hoje e nos proximos anos.

Orcamento real — nao o "talvez", mas o valor com financiamento ja enquadrado.
Prazos — para quando, e o que esta dependente de qué (ex.: vender primeiro).
Nao-negociaveis vs. desejaveis — separar o essencial do "seria bom".

Motivacao — habitar, investir, mudar de vida. Muda a estratégia toda.

Sem este mapa, vé-se muito e decide-se mal. Com ele, vé-se pouco — e decide-se
bem.



O QUE MUDA

O que uma consultora dedicada

Representar o comprador ndo é "mostrar casas". E trabalho a sério, do seu lado, do primeiro
café a escritura:

Acesso ao mercado inteiro

N&o sé os anuncios de uma agéncia. Através da partilha entre profissionais (50/50) e de
imoveis off-market, a sua consultora traz-lhe opcdes que nunca veria a pesquisar sozinho.

Filtragem e tempo

Vé sb o que encaixa no seu mapa. Nada de domingos perdidos em casas que nao faziam
sentido.

Visitas com critério

Organizadas, com as perguntas certas feitas, e com um olhar treinado para o que o
entusiasmo esconde.

Negociac¢ao do seu lado

Quem negoceia por si conhece o mercado, o historico do imével e a margem real — e defende
0 seu bolso.

Due diligence

Documentacao, 6énus e encargos, certificado energético, contas do condominio, licencas.
Antes de assinar, ndo depois.

Acompanhamento até a escritura

Crédito, CPCV, prazos, notario. Alguém a coordenar para que nada fique pelo caminho.



A DECISAO QUE FAZ A DIFERENGA

Porqué consultora

A tentacao é falar com varias "para ver mais". Na pratica, da o contrario.

CINCO AGENCIAS UMA CONSULTORA DEDICADA

e Cada uma mostra s6 o que tem. e Traz-lhe o mercado inteiro (via partilha).

e Todas representam o vendedor. e Representa-o a si, s6 a si.

e Ninguém se sente responsavel por si. e E 0 seu ponto unico, do inicio ao fim.

e Repete a sua historia cinco vezes. e Conhece o seu caso em profundidade.

e Acaba a fazer sozinho o trabalho de ¢ Investe tempo a sério — porque ha
coordenacao. compromisso mutuo.

escolher uma consultora ndo fecha portas — abre-as todas. Pela
partilha entre profissionais, ela acede ao que as outras tém. Ganha o mercado
inteiro e alguém do seu lado.

E custa-me alguma coisa?

A representacao dedicada do comprador comega sem compromisso e sem custo para si: a
primeira reuniao de analise é gratuita. O modelo de honorarios é transparente e explicado a
partida — sem letras pequenas.

Comece pela conversa certa.

Marque a sua reuniao de analise de necessidades — 30 a 45 minutos que mudam
toda a sua compra.

Equipa Alquimia - alquimiarealestate.pt - alquimia@kwportugal.pt

KW LEAD | AMI: 12518

Agent Centric — Mediacao Imobiliaria Lda.

Cada Market Center da Keller Williams é de propriedade e gestao independente.

Este guia tem fins informativos e ndo dispensa aconselhamento juridico, fiscal ou financeiro especifico.



